Laho

TERRE DE FORMATIONS

FORMATION CONTINUE

REUSSIR ET MAITRISER 100% présentiel
SES ACHATS Public visé : Acheteurs

. Prérequis : Connaitre I'environnement de
A partlr de 4350€ nets de taxes. l'entreprise

Accessibilité aux personnes handicapées
Contactez-nous pour une étude de vos besoins.

DE TAUX DE ANNEES D’EXISTENCE FORMATIONS
SATISFACTION ET D’EXPERIENCE DISPONIBLES

Avoir une vision globale de la fonction achat dans
I'entreprise et dans le temps

Identifier les sources de profils dans I'entreprise
Appréhender le cycle d’achat et déterminer les
stratégies a adopter selon les catégories de produits
Négocier avec les fournisseurs et prendre en compte
I'amélioration permanente de la qualité liée aux
achats

Retrouvez toutes nos formations sur: BESOIN D’ETRE CONTACTE(E) POUR PLUS D'INFORMATIONS OU POUR UN DEVIS ?
APPELEZ NOTRE CONSEILLER pour un premier entretien GRATUIT et SANS ENGAGEMENT.

O>RVRAA1D 0 805 384 384 ) formationcontinue@laho-formation.fr
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Laho

TERRE DE FORMATIONS

FORMATION CONTINUE

REUSSIR ET MAITRISER SES

ACHATS

« Elaboration du cycle d’achat de I'entreprise « Les différents types de négociations

« L’analyse ABC liée aux achats
« Influence des colts de stockages sur les remises et les

franco

« Prendre en compte la structure des codts article de
I'entreprise et déterminer le prix cible selon son
historique, son analogie ou sa technologie...

« Etablir le cahier des charges et de la contractualisation
du besoin

« Procéder au dépouillement des offres fournisseurs

« Le classement multicriteres des offres fournisseurs et
sélection

Retrouvez toutes nos formations sur: BESOIN D’ETRE CONTACTE(E) POUR PLUS D'INFORMATIONS OU POUR UN DEVIS ?
APPELEZ NOTRE CONSEILLER pour un premier entretien GRATUIT et SANS ENGAGEMENT.
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ACHATS

I
I
- Apport de connaissance. - Etude de cas, mise en Une équipe dintervenants experts
situation. - Remise d'un support pédagogique.
I

. . . Connaitre I'environnement de lI'entreprise
Evaluation formative tout au long de la formation P

Grille d’évaluation des acquis sur les compétences
travaillées lors de la formation

Cap Emploi, Entreprise, Opérateurs de
Compétences (OPCO), Particulier, Péle Emploi

Retrouvez toutes nos formations sur: BESOIN D’ETRE CONTACTE(E) POUR PLUS D'INFORMATIONS OU POUR UN DEVIS ?
APPELEZ NOTRE CONSEILLER pour un premier entretien GRATUIT et SANS ENGAGEMENT.
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