L h . CREATION ET REPRISE
0 D'ENTREPRISE
TERRE DE FORMATIONS

FORMATION CONTINUE

IDENTIFIER LES POINTS—CLES D’'UNE  100% présentiel
CREATION D’ENTREPRISE REUSSIE Public visé : Toute personne ayant un

. projet de cession d’entreprise :
A partir de 650€ nets de taxes. chef d'entreprise, associe, conjoint-
—_— collaborateur

Prérequis : Sans niveau spécifique

Accessibilité aux personnes handicapées
Contactez-nous pour une étude de vos besoins.

98% 60 450

DE TAUX DE ANNEES D’EXISTENCE FORMATIONS
SATISFACTION ET D’EXPERIENCE DISPONIBLES

« Maitriser les différentes étapes de la cession

« Etre capable de déterminer le juste prix de votre
entreprise

« Maitriser le schéma juridique et la fiscalité adaptés
avotre projet

Retrouvez toutes nos formations sur: BESOIN D’ETRE CONTACTE(E) POUR PLUS D'INFORMATIONS OU POUR UN DEVIS ?
. APPELEZ NOTRE CONSEILLER pour un premier entretien GRATUIT et SANS ENGAGEMENT.
laho-formation.fr
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—
JOUR1 JOUR 2
Matinée Matinée
Définir une stratégie de transmission : Les fondamentaux juridiques de la transmission :
- Le marché actuel de la transmission * Accord de confidentialité (NDA)
- Choisir le meilleur moment pour céder son entreprise  * Lettre d'intention (LOI)
+ Quel mode de cession choisir ? * Protocole daccord
- Préparer I'entreprise et optimiser sa cessibilité - Garantie d'actif et de passif (GAP)
Rechercher un repreneur: * Closing
- Définir son profil technique et financier - Modalités de paiement (earn-out, crédit-vendeur...)
- Ou et comment le trouver ? Aprés-midi
+ Larencontre et les négociations : conseils et écueils La fiscalité de la transmission :
a éviter - Cession du fonds de commerce ou des titres
Aprés-midi - Transmission a titre gratuit ou onéreux
Evaluation de I'entreprise : - Régimes d’exonération
- Comment évaluer une entreprise ? Méthodologie et - Intérét de la holding
erreurs a ne pas commettre - Stratégies d'optimisation
« Conseils pour optimiser la valeur et vendre
I’entreprise a son meilleur prix
* Ne pas confondre valeur et prix
Retrouvez toutes nos formations sur:  BESOIN D'ETRE CONTACTE(E) POUR PLUS D'INFORMATIONS OU POUR UN DEVIS ?

. APPELEZ NOTRE CONSEILLER pour un premier entretien GRATUIT et SANS ENGAGEMENT.
laho-formation.fr
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Etudes de cas et partage d’expériences

I
Cession de l'entreprise

I
Quiz QCM

I

Cap Emploi, Entreprise, Opérateurs de
Compétences (OPCO), Particulier, Péle Emploi

Retrouvez toutes nos formations sur: BESOIN D’ETRE CONTACTE(E) POUR PLUS D'INFORMATIONS OU POUR UN DEVIS ?
. APPELEZ NOTRE CONSEILLER pour un premier entretien GRATUIT et SANS ENGAGEMENT.
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