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TERRE DE FORMATIONS IMMOBILIER | -

FORMATION INTER-ENTREPRISES *

a partir de 1960 € net de taxe par participant

e Réaliser des transactions de vente, de location immobiliére

e Estimer un bien immobilier et définir le prix de commercialisation

e Intégrer les aspects techniques et juridiques de la transaction

¢ Prendre en compte les régles d’urbanisme pour conseiller le client

* Rédiger efficacement un mandat adapté au contexte

¢ Conseiller, préparer, rédiger un contrat de vente, un contrat de bail d’habitation

¢ Créer des supports de communication adaptés aux biens immobiliers en respectant la réglementation

e Conseiller le client en matiere de patrimoine, fiscalité et établir un plan de financement

e Maitriser les obligations liées a I'obtention de la carte immobiliere :
o Se mettre en conformité avec I'obligation de conseil, de communication et de déontologie (2 heures)
o Maftriser la législation relative & la lutte contre les discriminations dans I'accés au logement (2 heures)

Tout public Cap Emploi
Opérateurs de Compétences (OPCO)
France Travail

Entreprise
Sans niveau spécifique ** sous conditions
100% Présentiel Remise d’une grille d’auto-évaluation des acquis
sur les compétences travaillées lors de la
formation
Processus d'évaluation des acquis tout au long
Mise en situation de la formation
Réalisation d'une étude de cas Evaluation de fin de formation individuelle par le
Alternance d'apports théoriques et d'exercices  formateur
pratiques
Bulletin d'inscription Contactez-nous

Demande de devis
Admission aprées réalisation d'un entretien
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FORMATION Sar e Mattr iolicati : :
Immobilier : Maitriser la commercialisation, la vente et la location de biens

PROGRAMME DE LA FORMATION

Formation relevant de la loi ALUR permettant la délivrance de la carte

o Intégrer les aspects techniques et juridiques de la transaction
* Déontologie et éthique

» Créer des supports de communication adaptés aux biens immobiliers

e Etablir un plan de financement

» Rédiger les mandats adaptés au contexte

» Conseiller, préparer un contrat de bail d'habitation

» Conseiller, préparer, rédiger un contrat de vente

e Estimer un bien immobilier avec les méthodes reconnues et définir le prix de commercialisation
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Besoin d’étre contacté-e pour plus d’informations ou pour un devis ?
Appelez notre conseiller pour un premier entretien gratuit et sans engagement.

O RE(D 0805 384 384 ) formationcontinue@laho-formation.fr
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