
Vente de produits fraisVente de produits frais

SANS NIVEAU SPÉCIFIQUE SANS NIVEAU SPÉCIFIQUE EN 3 MOIS

OBJECTIFS DE LA FORMATIONOBJECTIFS DE LA FORMATION
Appliquer les techniques de vente traditionnelle
Appliquer les règles d’hygiène et de sécurité et les réglementations liées aux produits frais
Réceptionner et stocker les marchandises
Valoriser le rayon par une présentation des produits

PUBLIC VISÉPUBLIC VISÉ
Demandeurs d'emploi

CONDITIONS SUPPLÉMENTAIRESCONDITIONS SUPPLÉMENTAIRES
Avoir une bonne représentation du métier et de ses conditions de travail
Justifier d’une première expérience en commerce et/ou dans les métiers de
bouche (y compris stage)
Etre mobile et disponible
Etre autonome dans ses déplacements
Avoir un bon contact relationnel, esprit commercial
Aptitude médicale à la conduite de chariot de manutention et au port de
charges

PRÉ-REQUISPRÉ-REQUIS
Sans niveau spécifique 

FINANCEMENTS POSSIBLESFINANCEMENTS POSSIBLES
Programme Régional de Formation (PRF)

Rythme d'alternance : 
différent selon le centre choisi

MODALITÉS D'ÉVALUATIONMODALITÉS D'ÉVALUATION
Evaluations ponctuelles et/ou contrôle en cours de formation en cfa
et en entreprise
Evaluation de fin de formation individuelle par le formateur

MOYENS ET OUTILS PÉDAGOGIQUESMOYENS ET OUTILS PÉDAGOGIQUES
Face-à-face pédagogique
Alternance d'apports théoriques et d'exercices pratiques
Mise en situation
Accompagnement et suivi individualisé
Plateforme e-learning

MODALITÉS D'ACCÈSMODALITÉS D'ACCÈS ACCESSIBILITÉ ET HANDICAPACCESSIBILITÉ ET HANDICAP
Contactez-nous

87,43%87,43% 89,31%89,31%
DE REUSSITE AUXDE REUSSITE AUX

EXAMENSEXAMENS
DE TAUX DE SATISFACTIONDE TAUX DE SATISFACTION

LAHO FORMATIONLAHO FORMATION

Document généré le 05/07/2025

Retrouvez toutes les informations sur 
laho-formation.frlaho-formation.fr

COMMERCE, ACHATS ET MARKETINGCOMMERCE, ACHATS ET MARKETING

Module de Spécialisation (MS)Module de Spécialisation (MS)
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PROGRAMME DE LA FORMATIONPROGRAMME DE LA FORMATION

Bloc professionnelBloc professionnel
Commerce, environnements de travail (artisanat, magasins de détails, grande distribution)
Techniques de vente et fidélisation
Découpe et préparation de produits frais
Préparation de commandes de produits frais
Règles d’hygiène, de sécurité et réglementations liées aux produits frais
Réception et stockage de produits frais
Présentation marchande
Encaissement

Bloc complémentaire ou transversalBloc complémentaire ou transversal
Accueil / Démarrage ; Bilans de formation
Développement personnel et soft skills
Sensibilisation au développement durable
Techniques de recherche d'emploi

CETTE FORMATION EST PROPOSÉE DANS CETTE FORMATION EST PROPOSÉE DANS NOTRE CENTRE NOTRE CENTRE DE :DE :

CHAUNY   0805 384 384
Session 1 : Du 22 septembre au 2 décembre 2025

Retrouvez toutes les informations 
sur laho-formation.frsur laho-formation.fr
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