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à partir de 1080 € net de taxe par participantà partir de 1080 € net de taxe par participant

OBJECTIFS DE LA FORMATIONOBJECTIFS DE LA FORMATION
Appréhender les enjeux de l’achat à l’international,
Maîtriser les mécanismes de l’importation
Appréhender le sourcing international, la douane, le transport, les assurances et la
normalisation
Sélectionner le bon Incoterm®,
Maîtriser la chaîne documentaire

PUBLIC VISÉPUBLIC VISÉ
Tout public 

PRÉ-REQUISPRÉ-REQUIS
Sans niveau spécifique

AIDES AU FINANCEMENT **AIDES AU FINANCEMENT **
POLEEMPLOI

** sous conditions

MODALITÉS PÉDAGOGIQUESMODALITÉS PÉDAGOGIQUES
100% Présentiel
100% Classe virtuelle

MÉTHODES ET OUTILS PÉDAGOGIQUESMÉTHODES ET OUTILS PÉDAGOGIQUES
Alternance d'apports théoriques et d'exercices
pratiques

MODALITÉS D'ÉVALUATIONMODALITÉS D'ÉVALUATION
Processus d'évaluation des acquis tout au long
de la formation
Evaluation de fin de formation individuelle par le
formateur

ACCESSIBILITÉ ET HANDICAPACCESSIBILITÉ ET HANDICAP
Contactez-nous

* Toutes nos formations sont possibles en INTRA-ENTREPRISE (devis sur demande).
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Retrouvez toutes les informations sur 
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INTERNATIONALINTERNATIONAL

FORMATION FORMATION INTER-ENTREPRISES *INTER-ENTREPRISES * 2 2 joursjours
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PROGRAMME DE LA FORMATIONPROGRAMME DE LA FORMATION

Pourquoi acheter à l'international ?Pourquoi acheter à l'international ?
Etablir la mise en place d’une stratégie d’achat et en comprendre
ses enjeux 
Analyser la notion de rentabilité
Etre en mesure d’évaluer les risques des achats internationaux

Maîtriser les opérations d'achats internationaux et ses étapesMaîtriser les opérations d'achats internationaux et ses étapes

clés :clés :
Etablir le sourcing de ses fournisseurs : étape clé du processus
d’achat 
Identification géographique selon critères d’évaluation
Connaître les étapes de la recherche et leur localisation
Identifier les enjeux de la délocalisation
Effectuer une préévaluation de ses fournisseurs

Techniques de négociations en environnement interculturel :Techniques de négociations en environnement interculturel :
Appréhender les techniques de négociation globale
Assimiler la notion de composante culturelle
Mener une rationalisation du processus de décision 
Savoir privilégier le relationnel

Comprendre l'environnement juridique, logistique etComprendre l'environnement juridique, logistique et

contractuel dans l'importation et l'achat à l'international :contractuel dans l'importation et l'achat à l'international :
Appréhender l’environnement juridique des achats internationaux
Savoir réaliser des contrats de vente-achat à l’international
Connaître la règlementation propre aux Incoterms®, aux livraisons et
aux paiements

Maîtriser le transport international, réglements, modes deMaîtriser le transport international, réglements, modes de

transport :transport :
Différents modes de transport
Divers règlements internationaux et particularités
Termes des assurances

Maîtriser les opérations douanières en achat international :Maîtriser les opérations douanières en achat international :
Valeur, origine, espèce tarifaire
Appliquer le dédouanement à l’import, la TVA 
ATVAI / A12 / Régime D42
Appréhender les méthodes pour une DEB
Déterminer son prix de revient import

Retrouvez toutes les informations 
sur laho-formation.frsur laho-formation.fr

Besoin d’être contacté·e pour plus d’informations ou pour un devis ? 
Appelez notre conseiller pour un premier entretien gratuit et sans engagement.

 formationcontinue@laho-formation.fr
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