Laho i

TERRE DE FORMATIONS I

FORMATION INTER-ENTREPRISES *

a partir de 540 € net de taxe par participant

e Connaitre les instruments et techniques de paiement a I'international
e Appréhender les intervenants

e Limiter les réserves du crédoc

e Choisir la bonne technique de paiement associée au bon instrument
e Appréhender le risque pays

Tout public Cap Emploi
Entreprise
Opérateurs de Compétences (OPCO)
France Travail

Sans niveau spécifique * sous conditions

100% Présentiel Processus d'évaluation des acquis tout au long
de la formation
Evaluation de fin de formation individuelle par le
formateur

Alternance d'apports théoriques et d'exercices

pratiques

Contactez-nous

* Toutes nos formations sont possibles en INTRA-ENTREPRISE (devis sur demande).
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Gestion durisque al'international

89,31%

DE TAUX DE SATISFACTION
LAHO FORMATION

PROGRAMME DE LA FORMATION

Les spécificités de la gestion du risque client :

o Les différents risques a I'export
e L’analyse du risque pays et risque client

L'essentiel : les CGV et le contrat:

e Les CGVE

e Laloi applicable

¢ Le choix de I'ilncoterm®

e Le choix du mode et de la technique de paiement

Sécuriser le crédit client a I'export : les solutions de I'assurance et de la banque:

¢ L’assurance-crédit

e L’assurance risque politique

¢ L’assurance risque de change

» L’affacturage export

« La confirmation silencieuse et le forfaitage
e Le crédit fournisseur

Le recouvrement des créances al'export:

e Les moyens de recouvrement
« L’injonction de payer en Europe

CETTE FORMATION EST PROPOSEE DANS NOTRE CENTRE DE :

LILLE
Session1:03/10/2024
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Retrouvez toutes les informations -k

Lq ho ’ ? sur laho-formation.fr &_ﬁ

TERRE DE FORMATIONS

@ CCI HAUTS-DE-FRANCE

Besoin d’étre contacté-e pour plus d’informations ou pour un devis ?
Appelez notre conseiller pour un premier entretien gratuit et sans engagement.

O RRAETD 0805 384 384 ) formationcontinue@laho-formation.fr



mailto:formationcontinue@laho-formation.fr

